Il tuo
fisioterapistaq,
nque
1 siq.

€400k SAFE <€25M

round strumento cap

Riabilitazione dal vivo con fisioterapisti iscritti all’Albo. Cerchiamo 400mila euro per trasformare in pazienti la domanda che gid abbiamo.

PITCH DECK - SETTEMBRE 2026




rihub’

200m @ persone in Europa hanno
bisogno di riabilitazione

Non e un
massaggio.
E movimento
guidato.

| FISIOTERAPISTI ITALIANI 6

60% esercizio 27% manuale 9% educazione

0 ,9% massaggio

Ci si ferma per distanza, attese e costi, non perché la terapia non funzioni. E quasi nessuno sa che la fisioterapia & soprattutto esercizio.

Il problema
SU OGNI 9 PERSONE CHE INIZIANO UN PERCORSO
o @ @
arrivano in fondo si fermano per strada
2
non completa

s u la cura

PERCHE S| FERMANO
3

6-9 40-50

mesi di attesa euro a seduta

nel pubblico in studio

02713
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e vita.

03713
I movimento € la terapia. Tutto il prodotto serve a farlo continuare quando il paziente € a casa.
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Paziente

( ¢

5 Performance

Il tuo impatto professionale

@ 0 O

Questo mese Guadagno Sedute

€126,00 0O n

GUADAGNO SEDUTE TOTALI
TOTALE n
€126,00

DETTAGLIO SEDUTE

Anamnesi gratuita €0,00
| pazienti -
Anamnesi gratuita €0,00
1 pazienti -
G il 2
Hub Calendario Performance Profilo

\.

rihub £

€1872,00 109 €126
Totale Sedute totali Questo mese
guadagnato
STORICO MENSILE Inizio « + Oggi =

\

J

\.
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pain

=~ Sessions - Activities

PAIN

Moderate pain
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Almost there — you're 90%
doing great!
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Valutazione iniziale
gratuita

2-3 sedute a
settimana

Sempre lo stesso
fisioterapista

Una piattaforma veraq, gia utilizzata.

Una seduta in videochiamata col proprio fisioterapista, due o tre volte a settimana. Prima valutazione gratuita, sempre lo stesso terapista.

La soluzione

04 713



ri h u b® Traction

Dove siamo !

sedute 423 B2C @ 456 B2B 59 clienti 46B2C @ 13 B2B

] su 2 riacquisto  entro 90 giorni Z] 5 € ricavo medio per paziente

4,9 4,8 - 5,0 ¢ 5.0

gradimento Trustpilot Google App Store

*

05 /13
Dodici mesi, da settembre 2025 a settembre 2026, senza rete commerciale: 879 sedute vendute e un paziente su due che ricompra entro 90 giorni.



rlh“b® Il panorama

APP SELF-SERVICE

T+ TEPY ) physiapp el h U b®

D?Care ‘?ophgapp

~

CONTINUITA -

Uniamoll
fisioterapista
dal vivo :
e la continuita. ———

Non un percorso che finisce:
il partner del tuo movimento.

FISIOTERAPISTA DAL VIVO -

06 /13
Le app costano poco ma ti lasciano solo, gli studi sono personali ma cari. Siamo gli unici col fisioterapista dal vivo a un prezzo sostenibile.
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Un bisogho
enorme, ancora
senza risposta.

GO-TO-MARKET - PROSSIMI 12-24 MESI

@) Organico ed educazione
@) cCreator e podcast

3 Paid, gated

4 B2B e welfare aziendale

7/
4)( ADOZIONE

4
202] NELLE LINEE GUIDA

~€270B

riabilitazione, nel mondo 5

~E€5B

tele-riabilitgzione in Europad

€20M

riabilitazione online in ltalia

La telemedicina & passata dall'l1% al 46% dopo il Covid e la teleriabilitazione & nelle linee guida dal 2021. Regole e abitudini ci sono.

Il mercato

07713



Fi h u bm Il nostro vantaggio

101

Cresciamo dove non ci costa niente.

59,8

speso in pubblicita
per questo traffico

46,9
34,0
L —
Apr Mag Giu Lug

Ago Set

clic organici al giorno

4.822 T 1.917 297.455 ©

keyword in prima pagina nelle prime 3 posizioni impression al mese
si presenta: il no-show candidature Yy persone nella
'l-l 84% crolla dal 77% al 16% in 500"' fisioterapisti o= 4'200"' community

08 /713
Questa domanda non l'abbiamo comprata: 4.822 parole in prima paging, clic organici cresciuti oltre undici volte da aprile, oltre 500 fisioterapisti candidati senza annunci.
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Tempo pieno col fisioterapista,

rfhub’

1-A-1

€29,90 ®© 30 minuti
€49,90 ® 50 minuti

30° 15 14,90
50" 25 24,90

2 30 €/ora, come un collaboratore in studio

Il paziente paga meno di uno studio, il fisioterapista prende quanto un collaboratore in studio ma senza spese, e quello che resta a noi cresce coi volumi. | gruppi sono la leva.

phub’

1-A-MOLTI DA2AG6 JUNIOR
€14,90 4 20 i
e24,9o*@ o it ;e?g,go
#6 30 59,40
1 99 40 2 30 29,90
== Zero costi fissi AL FISIOTERAPISTA A NOI

Business model

09713



In pari al
terzo anno.

SEDUTE AL MESE
300 - 2.000
RICAVO MEDIO PER SEDUTA
~€28

MARGINE DI CONTRIBUZIONE

50% - 60%

€2,6M
€1,4M
€670k

clook €300k

- A - L L
€ 000 2027 2028 2029 2030 2031
RICAVI 100 300 670 1.400 2.600
cosTI -Bf ~13b -268 -560 -1.040
VARIABILI
COSTI FISSI -262 -283 -332 -590 -820
EBITDA -212 -118 +70 +250 +740

x6,7 in tre anni, x26 in cinque - pareggio nel 2029

RICAVI 2030-31 INDICATIVI

Da 100mila a 670mila euro in tre anni, pareggio nel 2029, margine dal 50% al 60%. Gli ultimi due anni sono indicativi.

Proiezioni

10713
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Le persone dietro Ri-Hub. suppoRTATI DA
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i CEO & cofondatore

CCO & cofondatore COO & cofondatore

Daniele Carretto Simone Moreno Francesco Pavadni

Protocolli & qualita clinica Operations & servizio Business, prodotto & crescita
Fisioterapista, Albo n. 2019 Fisioterapista, Albo n. 1884 Dallidea allapp
TEMPO PIENO TEMPO PIENO TEMPO PIENO

Tre soci, tutti a tempo pieno: due fisioterapisti iscritti all’Albo e uno su prodotto e crescita. Sostenuti da Ikigai.

Il team

11713



thUb® Cosa cerchiamo

200k 200k

Acquisizione Team
ed educazione e operativita

Adesso sappiamo B i
cosa scalare.

¢400.00

SAFE convertibile in equity

LA SEQUENZA

o Funnel nuovo online MESI 1-3

Margine paziente
74,50 - 224€

MESI 1-3

3 Siscalal’acquisizione Mesi4-18

€2, 5 M cap post-money, sconto 20%

4 B2B:1 - 4-6 18 MESI
=16% quota ceduta

12 /13
A00mila euro con un SAFE, cap 2,5 milioni, circa il 16% della societa. Meta per far conoscere il servizio, metd per chi lo eroga.



rl h u b® Grazie per I'attenzione

Il futuro della riabilitazione
non é solo digitale.

Il tuo fisioterapista, ovunque tu sia.

¥ info@ri-hub.it

Scarica l'app

Ogni numero qui dentro viene dal nostro CRM o dalle fonti elencate in fondo. Scriveteci e li ripercorriamo insieme.
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Materiale di



rihub’

Abbiamo provato tutto.
Il problema era la porta.

Ads sui social, influencer, organico, gruppi Facebook, passaparolag, giornali locali, blog.
Il collo di bottiglia hon era la notorietd: era il primo gesto che chiedevamo.

Si presentaq, se entra dal quiz Diventa pagante, dal quiz
84% contro il 23% di chi prenota ] 6 % contro I'8% di chi entra
uno slot sul calendario dal form di prenotazione
Hanno prenotato e non sono venute Si presenta oggi
] 5 9 zero acquisti: e l'intero 3] %, su 230 prenotazioni - € questo
problema, in un numero che deve muoversi

e Chi si siede ed e idoneo compra il 59% delle volte: la vendita funziona. Abbiamo rifatto la porta d'ingresso
senza spendere un euro, e adesso la stiamo misurando.

Cosa abbiamo imparato

AQ]



thUb® Acquisizione - a pagamento

ll paid € appena partito.

Tre mesi di test veri su Google e Meta, con budget minimo e in piena bassa stagione.
Servono a dire che il canale funziona, non ancora quanto puo scalare.

Costo per prima visita Spesa totale
€ 5 5 prenotata, contro 215 € €] 5 47 in tre mesi - €864 Google
di ricavo per paziente " e €683 Meta

9 Dalla visita al primo acquisto Costo per pagante
4 mediana sui pazienti €] 20 storico, su spesa non strutturata
r~ 99

misurati (n=13) e un funnel che perdeva il 69%

48 lead - 28 prime visite - 2 acquisti. Il costo e storico: spesa non strutturata, su un funnel che perdeval il
69%.

La leva che il round sblocca. Il funnel nuovo assegna il paziente a un fisioterapista con nome e faccia: prima
diamo pazienti a loro, poi loro ne portano a noi, a commissione invece che a CAC.

AQ2
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DOVE SIAMO GIA IN ALTO (agosto)

12.100 pike push up pos. 9
9.900 clamshell pos. 9
6.600 lombare pos. 3

DOVE C'E ANCORA SPAZIO (ultimi 3 mesi)

33.100 fascite plantare pos. 16
5.400 esercizi posturali pos. 16
590 fisioterapia online pos. 33

Il motore e I'organico.

Le keyword su cui siamo gid in alto e quelle ancora da prendere.

COSA CERCA CHI CI TROVA - ULTIMI 3 MESI

equilibrio monopodalico

esercizi per far rientrare la protrusione discale

esercizi per protrusioni lombari

stenosi lombare, esercizi da evitare

4.822

keyword gid in prima pagina

Su 9.880 query totali negli ultimi 28 giorni: il bacino c'¢, va spostato verso quelle

commerciali.

1.917

di cui nelle prime 3 posizioni

Acquisizione - organico

POSIZIONE - IMPRESSION

982

358

172

140

AOQ3
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Dove andiamo.

OGGI - 2026

Fisioterapia online Attivo

Il core, gia live e usato

Scala col round
Verso 60 paganti/mese e 3-4 partner B2B

Campagna «ll movimento é vita»

Far capire che muoversi fa bene,
e portare Ri-Hub dove c'é la gente.

2027 — 2028

Attiviamo le sedute di gruppo

Stessa patologia in classe: pit margine,
gid predisposto nellapp

Rete di partner
Nutrizione, psicologia, osteopatia: il benessere a 360°

Espansione europea

App gid in 26 lingue: pronti tecnicamente

VISIONE

" Ri-Hub Al

VISIONE

Apple VisionBAR/XRys. /ll'Meta Quest VR

Ri-Hub XR + Al

I movimento letto e guidato dalla tecnologia,
sempre supervisionato da un professionista.

Appendice -

Roadmap

AQ4



thUb® Appendice - Il piano

Cosa vogliamo dimostrare in 18-24 mesi.

Quattro prove, una per ogni dubbio che un investitore ha oggi su di noi.
Se le portiamo a casaq, il round seed successivo parte da basi solide.

: IL CANALE A PAGAMENTO REGGE? 2 LA DOMANDA C’E DAVVERO?
Unit economics provate ~100 paganti attivi al mese
Costo di acquisizione di un pagante Organico che continua a crescere,
sotto il margine, a prezzo pieno. piu un primo paid profittevole.

3 IL MARGINE PUO SALIRE? ESISTE UN SECONDO MOTORE?
Gruppi attivi, margine a regime 4 4-6 partner B2B o welfare fatturati
Le sedute I-a-molti accese e vendute: Aziende e fondi che comprano sedute
da 14,90 a 99 € per seduta col gruppo pieno. per i loro dipendenti.

AO5
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Come usiamo i

18-24 mesi per una cosa sola: far conoscere il servizio. Educare sul tema, portarlo dove c'e la gente, e venderlo.

Acquisizione ed educazione

Contenuti, creator & pOdCCISt
chi ha gid il pubblico: video, social, influencer

B2B, welfare & partnership

detraibile e rimborsabile: facile da vendere dlle aziende

Advertising ( test gated
si scala solo quando € profittevole

Eventi, fiere & stampa
portare Ri-Hub dove c'¢ il pubblico giusto

1 3740]0] ¢

€50k

€90k

€40k

€20k

Team e operativita

Founders (3) ( tempo pieno
compensi minimi, integrati dai ricavi

Growth owner ( aperformance
possiede il CAC, pagato a risultato

Community & cura pazienti
crescita della community e cura dei pazienti

Direttore sanitario & struttura

fisiatra part-time, struttura e imprevisti

1 3740]0] ¢

€100k

€30k

€40k

€30k

Come li usiamo

AO6



rihub’

Governance clinica & compliance

Regolamentati, per costruzione.

IN ARRIVO

DDL 287 e 1231 v prescrizione dalmedico v ingressoneilEA v spese detraibili

in esame al Senato - non € ancora legge

e

ta

Teleriabilitazione riconosciuta * °

Indicazioni nazionali di telemedicing, Accordo
Stato-Regioni (231/CSR, 2021) e DM 77/2022.

Triage dai piu esperti &
Solo i fisioterapisti piu formati, su linee guida
interne. | casi fuori ambito vanno in presenza.

Pay-out-of-pocket @

Nessuna esposizione a tariffari o tagli
della spesa pubblica.

Responsabilita presidiata da Ri-Hub

Fisioterapisti iscritti allAlboo FNO TSRM-PSTRP
e assicurati. Ri-Hub presidia piattaforma
e governance clinica.

Dati sanitari protetti

Art. 9 GDPR: hosting UE, accesso al solo
fisioterapista, consenso informato, dati minimizzati.

Non é un dispositivo medico

|l fisioterapista decide sempre. L'Al resta
di supporto, fuori dal perimetro SAaMD/MDR.

AQ7



I’I hLIb® Perché una cap da 2,5M

2,5M € un tetto, non un prezzo.

€400 PERCHE IL TETTO STA A 2,5M

quanto raccogliamo 4.822 keyword in

© Prodotto live Q :
paginal

] 6% k> pilota B2B erogato 2. Team clinico
equity ceduta
banda tipica pre-seed 15-25%

La categoria paga e scala: nella salute mentale
online le piattaforme italiane confrontabili valgono

20
lo sconto di chi entra adesso €]7_20M

sul prezzo del round dopo Unobravo - Serenis

AO8
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Le fonti dei dati.

Numeri verificati su fonti pubbliche e autorevoli.

~400M di persone in Europa hanno bisogno di riabilitazione

WHO Regional Office for Europe (2022)
Global Burden of Disease 2021 - analisi su 195 paesi (2025)

~2 su 3 non completa il percorso riabilitativo
Jack et al, Manual Therapy (2010); Sluijs et al., Phys Ther (1993)

6-9 mesi di attesa nella riabilitazione pubblica (IT) -
codici verdi

Cittadinanzattiva
Tribunale per i diritti del malato

Teleriabilitazione nelle indicazioni nazionali
Conferenza Stato-Regioni, Rep. Atti n. 231/CSR (2021)

Riabilitazione ~270B, tele-riab ~5B +13%/anno

Grand View Research, Rehabilitation &
Telerehabilitation Market Reports (2024)

Telemedicina dall'l1% al 46% post-Covid

McKinsey, «Telehealth: a quarter-trillion-
dollar post-COVID-19 reality?» (2021)

60% esercizio terapeutico - 27% terapia manuale - 0,9%
massaggio

FisioScience, Osservatorio 2025
indagine su 959 fisioterapisti liberi professionisti

Compenso dei collaboratori in studio: 30 €/ora

FisioScience, «Una mappatura della libera
professione tra i fisioterapisti italiani»
gennaio 2025 - 1.278 liberi professionisti

Fonti

AO9



