Il tuo
fisioterapistaq,
nque
1 siq.

€400k SAFE <€2,67M

round strumento cap

Riabilitazione dal vivo con fisioterapisti iscritti all’Albo. Cerchiamo 400mila euro per trasformare in pazienti la domanda che gid abbiamo.

PITCH DECK - SETTEMBRE 2026
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200m @ persone in Europa hanno
bisogno di riabilitazione

Non e un
massaggio.
E movimento
guidato.

| FISIOTERAPISTI ITALIANI 6

60% esercizio 27% manuale 9% educazione

0 ,9% massaggio

Ci si ferma per distanza, attese e costi, non perché la terapia non funzioni. E quasi nessuno sa che la fisioterapia & soprattutto esercizio.

Il problema
SU OGNI 9 PERSONE CHE INIZIANO UN PERCORSO
o @ @
arrivano in fondo si fermano per strada
2
non completa

s u la cura

PERCHE S| FERMANO
3

6-9 40-50

mesi di attesa euro a seduta

nel pubblico in studio

02713
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e vita.

03713
I movimento € la terapia. Tutto il prodotto serve a farlo continuare quando il paziente € a casa.
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e LIVE
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26 lingue

” Scarica su

App Store

)\. Disponibile su
¥~ Google Play

La videoseduta

Paziente

(
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Ciao Saraq,
e bello averti qui

Il tuo fisioterapista & 5
Federico Marchetti
Prossimo appuntamento

Giovedi 8 ottobre
¢ alle 10:00 - con Federico >
Marchetti

Il tuo percorso Vedi di pia

Continua il tuo percorso

[3 Serivi a Federico

Cambiail tuo fisioterapista

Completa il tuo account 33%

& ErrcisisRneats

Aggiungi telefono

N

0k

Ee

Valutazione iniziale
gratuita

2-3 sedute a
settimana

Sempre lo stesso
fisioterapista

Una piattaforma vera, gia utilizzata.

Una seduta in videochiamata col proprio fisioterapista, con un piano costruito su di te. Prima valutazione gratuita, sempre lo stesso terapista.

La soluzione
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Dove siamo !

sedute 428 B2C @ 454 B2B 60 clienti 48 B2C | 12B2B

] su 2 riacquisto  entro 90 giorni 269 € ricavo medio per paziente

. 4,9 4,8 ~ 5,0 ¢ 5.0

gradimento Trustpilot Google App Store

Dodici mesi, da settembre 2025 a settembre 2026, senza rete commerciale: 882 sedute vendute, e un acquisto su due e un riacquisto.

Traction

05 /13



rlh“b® Il panorama

APP SELF-SERVICE

T+ TEPY ) physiapp el h U b®

D?Care ‘?ophgapp

~

CONTINUITA -

Uniamoll
fisioterapista
dal vivo :
e la continuita. ———

Non un percorso che finisce:
il partner del tuo movimento.

FISIOTERAPISTA DAL VIVO -

06 /13
Le app costano poco ma ti lasciano solo, gli studi sono personali ma cari. Siamo gli unici col fisioterapista dal vivo a un prezzo sostenibile.
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Un bisogho
enorme, ancora
senza risposta.

GO-TO-MARKET - PROSSIMI 12-24 MESI

@) Organico ed educazione
@) cCreator e podcast

3 Paid, gated

4 B2B - cliniche e partner

7/
4)( ADOZIONE

4
202] NELLE LINEE GUIDA

~€270B

riabilitazione, nel mondo 5

~E€5B

tele-riabilitazigne, nel mondo

€20M

riabilitazione online in ltalia

La telemedicina & passata dall'l1% al 46% dopo il Covid e la teleriabilitazione & nelle linee guida dal 2021. Regole e abitudini ci sono.

Il mercato

07713



Fi h u bm Il nostro vantaggio

1O
Cresciamo dove non ci costa niente.

pagati per questi
clic organici

59,8
46,9
34,0
——
Apr Mag Giu Lug Ago
clic organici al giorno - set 1-26

5.685 " 2119 368.628 ©

Set

keyword in prima pagina nelle prime 3 posizioni impression al mese
si presenta col quiz, candidature o persone nella
'l-l 84% contro il 23% dal calendario in 500"' fisioterapisti amn 4°200+ community

08 /713
Questa domanda non l'abbiamo comprata: 5.685 parole in prima paging, clic organici cresciuti quasi quattordici volte da aprile, oltre 500 fisioterapisti candidati senza annunci.
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Tempo pieno col fisioterapista,

rfhub’

1-A-1

€29,90 ®© 30 minuti
€49,90 ® 50 minuti

30° 15 14,90
50" 25 24,90

2 30 €/ora, come un collaboratore in studio

Il paziente paga meno di uno studio, il fisioterapista prende quanto un collaboratore in studio ma senza spese, e quello che resta a noi cresce coi volumi. | gruppi sono la leva.

phub’

1-A-MOLTI DA2AG6 JUNIOR
€14,90 4 20 i
e24,9o*@ o it ;e?g,go
#6 30 59,40
1 99 40 2 30 29,90
== Zero costi fissi AL FISIOTERAPISTA A NOI

Business model

09713



€2,88M
. €1,55M
In pCII‘I al ae 72K
€100k €

€ 000 2027 2028 2029 2030 2031
SEDUTE AL MESE RICAVI 100 316 723 1.549 2.877
300 - 2,000 cosTI -50 -145 -303 -657  -1.220

VARIABILI
RICAVO MEDIO PER SEDUTA COSTI FISSI -262 -283 -332 -590 -820

”€28 EBITDA -212 -2  +89 +302 +837

MARGINE DI CONTRIBUZIONE x7,2 in tre anni, x29 in cinque - pareggio nel 2029

50% - 580/o RICAVI 2030-31 INDICATIVI

Da 100mila a 723mila euro in tre anni, pareggio nel 2029, margine dal 50% al 568%, in presenza compresa. Gli ultimi due anni sono indicativi.

Proiezioni

10 /13
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Le persone dietro Ri-Hub. suppoRTATI DA
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i CEO & cofondatore

CCO & cofondatore COO & cofondatore

Daniele Carretto Simone Moreno Francesco Pavadni

Protocolli & qualita clinica Operations & servizio Business, prodotto & crescita
Fisioterapista, Albo n. 2019 Fisioterapista, Albo n. 1884 Dallidea allapp
TEMPO PIENO TEMPO PIENO TEMPO PIENO

Tre soci, tutti a tempo pieno: due fisioterapisti iscritti all’Albo e uno su prodotto e crescita. Sostenuti da Ikigai.

Il team

11713



thUb® Cosa cerchiamo

200k 200k

Acquisizione Team
ed educazione e operativita

Adesso sappiamo B i
cosa scalare.

¢400.00

SAFE convertibile in equity

LA SEQUENZA

o Funnel nuovo online MESI 1-3

Margine paziente
74,50 - 224€

MESI 1-3

3 Siscalal’acquisizione Mesi4-18

€2,67M cap post-money, sconto 15%

4 B2B:1- 4-6 18 MES|
=15% quota ceduta

12 /13
400mila euro con un SAFE, cap 2,67 milioni, circa il 15% della societd. Meta per far conoscere il servizio, meta per chi lo eroga.



rl h u b® Grazie per I'attenzione

Il futuro della riabilitazione
non é solo digitale.

Il tuo fisioterapista, ovunque tu sia.

¥ info@ri-hub.it

Scarica l'app

Ogni numero qui dentro viene dal nostro CRM o dalle fonti elencate in fondo. Scriveteci e li ripercorriamo insieme.



APPENDICE

Materiale di
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Abbiamo provato tutto.
Il problema era la porta.

Ads sui social, influencer, organico, gruppi Facebook, passaparolag, giornali locali, blog.
Il collo di bottiglia hon era la notorietd: era il primo gesto che chiedevamo.

Si presentaq, se entra dal quiz Diventa pagante, dal quiz
84% contro il 23% di chi prenota ] 6 % contro I'8% di chi entra
uno slot sul calendario dal form di prenotazione
Hanno prenotato e non sono venute Si presenta oggi
] 5 9 zero acquisti: e l'intero 3] %, su 230 prenotazioni - € questo
problema, in un numero che deve muoversi

e Chi si siede ed e idoneo compra il 59% delle volte: la vendita funziona. Abbiamo rifatto la porta d'ingresso
senza spendere un euro, e adesso la stiamo misurando.

Cosa abbiamo imparato

AQ]



thUb® Acquisizione - a pagamento

ll paid € appena partito.

Tre mesi di test veri su Google e Meta, con budget minimo e in piena bassa stagione.
Servono a dire che il canale funziona, non ancora quanto puo scalare.

Costo per prima visita Spesa totale
€ 5 5 prenotata, contro 269 € €] 5 47 in tre mesi - €864 Google
di ricavo per paziente " e €683 Meta

9 Dalla visita al primo acquisto Costo per pagante
4 mediana sui pazienti €] 20 storico, su spesa non strutturata
r~ 99

misurati (n=13) e un funnel che perdeva il 69%

48 lead - 28 prime visite - 2 acquisti. Il costo e storico: spesa non strutturata, su un funnel che perdeval il
69%.

La leva che il round sblocca. Il funnel nuovo assegna il paziente a un fisioterapista con nome e faccia: prima
diamo pazienti a loro, poi loro ne portano a noi, a commissione invece che a CAC.

AQ2
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DOVE SIAMO GIA IN ALTO (agosto)

12.100 pike push up pos. 9
9.900 clamshell pos. 9
6.600 lombare pos. 3

DOVE C'E ANCORA SPAZIO (ultimi 3 mesi)

33.100 fascite plantare pos. 16
5.400 esercizi posturali pos. 16
590 fisioterapia online pos. 33

Il motore e I'organico.

Le keyword su cui siamo gid in alto e quelle ancora da prendere.

COSA CERCA CHI CI TROVA - ULTIMI 3 MESI

equilibrio monopodalico

esercizi per far rientrare la protrusione discale

esercizi per protrusioni lombari

stenosi lombare, esercizi da evitare

5.685

keyword gid in prima pagina

Su 9.880 query totali negli ultimi 28 giorni: il bacino c'¢, va spostato verso quelle

commerciali.

2.119

di cui nelle prime 3 posizioni

Acquisizione - organico

POSIZIONE - IMPRESSION

982

358

172

140

AOQ3





















